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a convulsa situacion eco-

némica en la que nos en-

contramos es mas preo-

cupante de lo que en prin-

cipio se habia pronostica-
do. Segun datos extraidos de la
Contabilidad Nacional y aportados
por el Instituto Nacional de Estadis-
tica, durante el segundo trimestre de
2012, la economia espafiola se con-
trajo un 0,4 por ciento respecto de
los primeros 90 dias del afio en cur-
soy de un 1,3 por ciento si se toma
como referencia idéntico periodo
del pasado ejercicio.

El comportamiento negativo de
nuestra macroeconomia se remon-
ta al afio 2010, ejercicio en el que la
economia de nuestro pais registro
una caida del 0,3 por ciento. Con-
traccion que crecio en cuatro déci-
mas en 2011 (0,7 por ciento al final
del ejercicio) y que, si nada cambia
(y no parece que sea asi), se man-
tendra durante el presente ejercicio,
es decir el correspondiente al afio
en curso.

Como consecuencia de todo ello,
nuestra economia no entro en rece-

Recesi(’)nY
REFORMAS

sion técnica en el primer trimestre
de 2012, como se aventurd en un
principio, sino en el dltimo trimestre
del ejercicio anterior, el de 2011,
cuando ya acumuldbamos dos tri-
mestres consecutivos de creci-
miento negativo.

En definitiva y a la vista de dichos
indicadores, la recesion es mas pro-
funday prolongada en el tiempo de
lo que se estimaba. Por ello, conse-
guir que se reviertan los nimeros ro-
jos se ha convertido en un objetivo
prioritario para todos aquéllos que
tenemos responsabilidades en el
devenir econdmico.

Es cierto que actualmente nues-
tra economia se encuentra inmersa
en profundos procesos de reformas
estructurales que —esperamos y de-
seamos- contribuiran a reducir los
desequilibrios competitivos, convir-
tiéndose asi en claves para recupe-
rar un crecimiento sostenible.

Dichas reformas requieren el
tiempo necesario para que su ma-
durez nos permita apreciar los fru-
tos apetecibles que a todos nos
gustarian.

Antonio Fontenla Ramil

Presidente de la Confederacion de Empresarios de La Corufia
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m Para salir de este atolladero

€ que es dificil,
pero vamos ain-
tentarlo. Busqué-
mosle una salida a este
tlnel que es un poco lar-
go de mas ¢ Cémo? Para
empezar, quizas sea bue-
no dejar de ver los infor-
mativos cuando hablen
de politicay economia, de
oir las tertulias y noticias
radiofénicas que hablen
de economia, saltarnos
en el periddico la seccion
de economia... Porque,
entérminos generales, no
vamos a encontrar nada
positivo para nuestro ani-
mo. Oiremos, unay otra
vez, lo que llevamos escuchando y leyendo durante los tres Ul-
timos afios. ¢,Algo nuevo? No, lo mismo un dia tras otro.
Leamos, escuchemos y veamos una y otra vez las noticias
importantes de verdad, las que casi nadie lee, porque es dificil
encontrarlas. Y después de esto, lo que todavia es mas funda-
mental, si cabe, llevemos estos temas, estas noticias, a nues-
tras conversaciones. Que la gente lo sepa. Consigamos un cli-
ma que huya de la maldita palabra que todos tenemos en la ca-
beza de forma permanente. Me refiero a noticias, como por
ejemplo, que en Espafia ha subido el turismo un 14% en 2011.
Que somos un pais que recibe cincuenta y siete millones de tu-
ristas al afo, si, si, 57 millones. El segundo pais del mundo. Y
por si alguien lo pensaba, no, el primero no es Alemania, ni tan
siquiera es europeo. Son los Estados Unidos de América.
¢ Sabe lagente a quién ha encargado Alemania la gestion de
su espacio aéreo? Si, Alemania, ese pais tan eficiente, tan ad-
mirado, tan en boca de tanta gente a dia de hoy. Pues resulta
gue se lo ha encargado a una empresa espafiola. Y son tam-
bién empresas espafiolas las que gestionan aeropuertos de
ciudades tan enormes como el de Londres, el de Orlando o el
de Bogota. Podria seguir dando datos de empresas espafiolas
gue estan buscando y encontrando formulas para salir de este
atolladero en el que nos encontramos. Y creo que hablar de es-

tas noticias es un buen modo de fomentar que consigamos ha-
cer realidad ese cambio. Porque entoda crisis hay un actor que
juega un papel clave: la confianza.

Y seguro que los empresarios son capaces de sacar adelante
este pais. Hay que intentar olvidarse de las trabas —cada vez
mas- que se ponen a todas las pequefias y medianas empre-
sas de este pais. No esta en nuestras manos manejar la admi-
nistracion del Estado, de eso se encargan otros. No podemos
perder energias en esalucha, entre otras cosas, porque se aca-
ba perdiendo. Tenemos que ver los potenciales que tenemos
las empresas espafiolasy, especialmente, las gallegas. Somos
empresas tremendamente valoradas fuera de Galiciay de Es-
pafia. Poseemos la mejor mano de obra que pueda haber en
cualquier lugar del mundo. Somos las empresas mas flexibles,
rapidas, agiles y eficaces que pueda haber en el mercado. Pon-
gamos eso en valor. Seamos capaces de reconocernos estos
méritos y que esto nos sirva de impulso para seguir, para avan-
zar, para gestionar si cabe mas eficazmente todavia.

Pongo como ejemplo una anécdota cercana. Una empresa
ala que denominaremos por ejemplo Los Mejores S.A., con
sede en nuestra ciudad y en mas ciudades de Espaia, tenia
que realizar un trabajo que una multinacional le habia encar-
gado. Dicho trabajo tenia lugar en Francia. La multinacional ya
habia contratado mas veces a Los Mejores S.A. puesto que
eran su proveedor habitual. Hasta aqui, nada novedoso, nada
nuevo. Pero, resulta que el encargo de este trabajo por parte
de la multinacional tenia una condicion. ¢ Cual? Que los ope-
rarios que se fuesen a trabajar a Francia fuesen los Ultimos que
habian ido al anterior trabajo. Lo curioso del caso es que el an-
terior trabajo habia tenido lugar en nuestra ciudad y los opera-
rios eran gente de aqui, corufieses, gallegos. Aungue el traba-
jo costase mas, preferian pagar un poco mas por un trabajo
bien hecho, un trabajo hecho por gallegos.

Y esto es lo que tenemos que potenciar. Tenemos que apren-
dera“vendernos”. Asaber transmitir las bondades de nuestras
empresas, que confien en nosotros. Algo asi como lo que le pas6
aLos Mejores S.A.: el que prueba, repite. Seamos capaces de
colaborar entre las empresas para llegar a hacernos mas gran-
des. Sin miedo al fracaso y a la coordinacion de fuerzas entre
empresas. Juntos se llega mas lejos que por separado.

En definitiva seamos optimistas o, al menos, busquemos mo-
tivos para serlo.

Rubén Ocampo Tizén
Presidente de la Asociacion de Empresarios de Pocomaco
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Enrique Losada

Presidente de la Autoridad Portuaria de A Corufia

“El enlace del Puerto
Exterior a traves de Vio es
factible. Estoy convencido

de gue a medio plazo se
acometera la carretera”

Enrigue Losada preside la Autoridad Portuaria desde junio de 2009 y ha gestionado en
estos ultimos anos la puesta en marcha del Puerto Exterior y la llegada de operadores a la
nueva darsena. Ve el futuro con optimismo, pese a la crisis econdmica, y apoya la peticion
de los empresarios de Pocomaco para que el poligono industrial y el de Vio tengan una
conexion directa con Punta Langosteira cuando lo permita la situacion presupuestaria

de la Administracion.

-El crecimiento del tréfico de cruce-
ros sigue en aumento en el Puerto de
A Corufia a pesar de la crisis. ¢Cuales
son las claves de ese éxito?

-Estamos recogiendo los frutos de la
clara apuesta por este sector que
hemos realizado en los Gltimos tres ejer-
cicios, y que ha desembocado en cifras
histéricas. En tres afios hemos pasado
de 54.000 pasajeros a rozar casi los
150.000. Hemos activado un ambicioso
plan de comercializacién en el que ten-
demos la mano a operadores y navieras
para que vengan al Puerto de A Corufia.
No solo estamos presentes en las prin-
cipales ferias y encuentros del sector,
también hemos establecido numerosos
contactos para traer a la ciudad a los
directivos que toman las decisiones
sobre los puertos de escala y de embar-
gue de viajeros, de manera que puedan
comprobar in situ los servicios que ofre-

cemos, los atractivos de A Corufiay otros
factores decisivos como la ubicacion del
Muelle de Trasatlanticos en pleno centro
de la ciudad.

-¢Cree que la entrada en funciona-
miento del Puerto Exterior activara la
economia de la ciudad?

-Uno de nuestros principales objeti-
vos en la puesta en marcha de las nue-
vas instalaciones portuarias es propi-
ciar el crecimiento de los tréficos, facili-
tar més espacio y nuevas perspectivas
de negocio a los operadores, ademas
de captar nuevas compariias naciona-
les y multinacionales. Consideramos
que estos factores seran determinan-
tes para reactivar el sector econémico
e industrial de la ciudad y de toda el
area metropolitana. El Puerto Exterior
sera un motor en la generacion de
empleo, con el objetivo a medio plazo
de crear en torno a 10.000 puestos de

trabajo directos e indirectos.

-¢Confian en captar empresas para
la nueva darsena a pesar de la crisis?

-Estamos permanentemente estable-
ciendo contactos para atraer a desta-
cadas empresas y ya hemos materiali-
zado importantes acuerdos en este
sentido. Somos conscientes de que el
actual momento econémico esta afec-
tando a la toma de decisiones de los
inversores, pero No cejaremos en nues-
tro empefio de seguir manteniendo una
politica proactiva en la captacion de
negocio y en la promocion del Puerto
Exterior como un nodo logistico e indus-
trial de referencia en el noroeste espa-
fiol, con condiciones en cuanto a ubi-
cacion, instalaciones, calados y servi-
cios con los que no cuenta ningln otro
puerto en la fachada atlantica.

-¢Qué impacto esta teniendo el
compromiso de Pemex de instalarse
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en Langosteira?

-Muy positivo a todos los niveles, y
me gustaria destacar el liderazgo que
ha desarrollado el presidente de la
Xunta de Galicia, Alberto Nufiez Feijoo,
para lograr que se haya materializado
esta operacion. Ademas de la conse-
cuencia mas inmediata, que es el cre-
cimiento de los traficos que generara la
implantacion de Pemex, ha resultado
de vital importancia la promocién inter-
nacional del Puerto Exterior que ha
supuesto esta decision, ya que la noti-
cia ha dado la vuelta al mundo. No olvi-
demos que se trata de la cuarta petro-
lera a nivel mundial y la primera empre-
sa de Latinoamérica. Ademaés, de cara
a los inversores, la implantacion en
Punta Langosteira de la base logistica
de Pemex en Europa constituye un aval
sobre la calidad de las instalaciones y
los servicios del Puerto Exterior, propi-
ciando un efecto llamada para nuevas
empresas de productos energéticos
como carbon o petréleo y derivados,
petroquimicos, minerales y otras lineas
de negocio que la Autoridad Portuaria
esta promocionando en todo el mundo.

-.Cree que la llegada de esta
empresa mexicana afectara al trasla-
do de Repsol?

-A nivel constructivo la terminal de
Pemex no interferira en ningln caso
con el traslado de Repsol ni con la
implantacion de otros operadores de
graneles liquidos, ya que el disefio del
Puerto Exterior permite la convivencia
de varias terminales de esta naturale-
za. A nivel empresarial, la competencia
siempre es buena en todos los secto-
res y yo confio en que esta dinamiza-
cion del trafico de graneles liquidos
anime a Repsol a tomar la decision del
traslado a Langosteira lo antes posible,
para no perder posiciones.

-¢Confia en que la planta de energia
de la compafiia china Beijing 3E se
convierta en una realidad?

-Nosotros seguimos en contacto con-
tinuo con la compafila y de momento
ya existe un compromiso de acuerdo
para evaluar la viabilidad de la planta,
que supondria una inversién de 270
millones de euros. Beijing 3E se ha
comprometido a tomar una decision
con respecto a la implantacion en
Punta Langosteira una vez que mate-
rialice otro proyecto empresarial en
Europa que esta pendiente de cerrar.

-Los empresarios de Pocomaco con-
sideran que un enlace con Punta
Langosteira a través de Vio supondria
una magnifica oportunidad de nego-
cio. (Estad de acuerdo? ¢Considera
factible este enlace?

-El enlace es factible y entiendo el

“El Puerto Exterior tiene condiciones,

en cuanto a ubicacién,

instalacion, calados vy servicios,
con las que no cuenta ningun otro
puerto en la fachada atldntica”

interés de los empresarios de
Pocomaco en mejorar la conectividad
de este poligono y del de Vio. Estoy con-
vencido de que a medio plazo se aco-
metera la carretera, una vez que se
desarrollen los traficos en el Puerto
Exterior y que mejore la situacion pre-
supuestaria de la Administracion.

-¢Cree que las conexiones, tanto
por carretera como ferroviarias, pre-
supuestadas para la darsena de
Langosteira son suficientes?

-En primer lugar, con respecto a la
carretera ya disponemos de la via de
conexién con el poligono de Sabon, que
fue acometida por la Autoridad
Portuaria, lo que permite dar servicio
sin problemas a los traficos previstos
para este afio y el préximo, como ya se
ha demostrado con las primeras opera-
ciones de embarque de clinker y de
estructuras metélicas. De cara a 2014
esperamos que esté completada ya la

autovia que construye el Ministerio de
Fomento y a medio plazo se iran aco-
metiendo otros accesos como la cone-
xién directa con la A-6, que esta en estu-
dio informativo. También esperamos
poder construir diversos enlaces con
poligonos industriales cercanos que se
iran planificando en
funcion de las posibi-
lidades existentes.

Con respecto al
tren, sin duda es una
infraestructura irre-
nunciable si quere-
mos alcanzar la
maxima operativi-
dad para el puerto
exterior. Sin embar-
go, el horizonte se presenta mas com-
plicado que en el caso de la carretera,
ya que debido a la dejadez del anterior
Gobierno central nos hemos encontra-
do con que el proyecto esta todavia en
fase de estudio informativo, cuando ya
deberia estar operativo. Nos consta
gue la ministra de Fomento tiene una
sensibilidad especial con los accesos
ferroviarios a las instalaciones portua-
rias con el fin de garantizar la intermo-
dalidad y la plena operatividad. Por
tanto, confiamos en que el proyecto se
agilizara lo méximo posible y su demo-
ra no constituya un freno para efectuar
los traslados de traficos previstos del
puerto interior al Puerto Exterior.

-¢Estaran los viales construidos a
tiempo?

-Esté previsto que el enlace por auto-
via esté concluido en 2014, coincidien-
do con un aumento del volumen de
actividad en el Puerto Exterior gracias a
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los sucesivos traslados, por lo que con-
sideramos que es un plazo razonable,
dado que ya contamos con el mencio-
nado acceso por Sabon. Para el enlace
ferroviario, todavia estd pendiente la
eleccion del trazado, la redaccion del
proyecto y la licitacion de la obra, por lo
que antes del afio 2017 no podra estar
operativo. Es una lastima, porque
hasta ese momento no podremos tras-
ladar traficos fundamentales para el
puerto, como el carbon o los graneles
agroalimentarios, que se mueven nece-
sariamente por ferrocarril.

-¢Cuando cree que estaran liberados
los muelles del centro de la ciudad?

-Contamos con poder liberar los mue-
lles de Bateria y Calvo Sotelo hacia el
afio 2014 o 2015. Estamos pendientes
de habilitar los espacios destinados
a esos traficos en el Puerto Exterior,
para lo cual es basico contar con
infraestructuras como el contradique.
En cuanto al muelle de San Diego y el
area petrolera, va a ser dificil liberarlos
antes de 2017, ya que para ello tene-
mos que disponer del enlace ferroviario
y completar el proceso de traslado de
Repsol.

-,Cémo contribuye la Autoridad
Portuaria a que los operadores
desarrollen mas negocio?

-La relacion con nuestros clientes y
grupos de interés es fundamental y en
todo momento tratamos de mantener
una actitud muy activa y colaboradora
con todos ellos, tanto a la hora de ofre-
cerles ventajas para su actividad como
en la basqueda e identificacion de nue-
VoS clientes y nuevos negocios. En defi-
nitiva, mantenemos una actitud proac-
tiva basada en la informacion, el con-
tacto permanente y la transparencia.
También organizamos numerosos foros
y jornadas técnicas de los que todos
aprendemos y que nos sirven para
transmitir nuestras sugerencias e
inquietudes. En el aspecto operativo
les ofrecemos ventajas como las bonifi-
caciones en las tasas y hemos acome-
tido importantes mejoras que sin duda
redundardn en una dinamizacion de
las operaciones y mayores posibilida-
des de negocio, como la puesta en ser-
vicio del nuevo Puesto de Inspeccion
Fronteriza o la ampliacion de la termi-
nal de contenedores.

-Al hablar del puerto y del volumen
de negocio que mueve casi siempre

se habla de graneles. ¢Pasa la pesca
por un buen momento?

-Los graneles tienen un gran peso
especifico en la actividad del puerto,
pero nuestra diversificacion en los trafi-
cos ha conseguido situar en una ten-
dencia ascendente otros importantes
sectores como la mercancia general,
los cruceros o, por supuesto, la pesca.
Pese a la situacion dificil que atraviesa
el sector debido a la politica de cuotas
impuesta por la Unién Europea, en A
Corufia seguimos creciendo gracias a
numerosos factores entre los que des-
taca la profesionalidad de los miem-
bros de un sector del que viven mas de
15.000 familias en la ciudad.

Contamos ademds con un sistema
de gestion de la Lonja pionero en
Espafia, que ha propiciado un creci-
miento constante en sus siete afios de
actividad y nos ha situado como lideres
europeos en descargas de pesca fres-
ca. La facturacion de la Lonja asciende
a 100 millones de euros al afio, una
cuantia que se multiplica a través de
los mayoristas y los minoristas que ven-
den a toda Espafia pescado y marisco
de A Corufia, que es sinénimo de cali-
dad. De hecho, numerosas flotas de
toda Galicia quieren venir a vender a
nuestra Lonja, que es lider en especies
como la cigala, para la que A Corufia es
un puerto de referencia en el mercado
europeo, o el percebe, con las mayores
capturas de Galicia, por delante de
puertos como Cedeira o0 Malpica.

-¢;Considera positiva la inversion
realizada para que los grandes vele-
ros de la Tall Ships Race recalasen

en A Corufia?

-Sin ninguna duda. El valor afiadido
que ha supuesto la promocion interna-
cional del puerto y de la ciudad en
general, asi como la imagen de A
Coruiia asociada al mar, como una
escala de alto nivel con servicios de
calidad, es incalculable. Ademas, la
presencia de miles de tripulantes, turis-
tas nacionales e internacionales y visi-
tantes procedentes de toda Galicia ha
propiciado un gran movimiento en todo
el centro urbano, que ha repercutido en
importantes beneficios para el sector
servicios.

-Como presidente de una institucién
que tiene un gran peso en la economia
de la ciudad, ¢qué les recomendaria a
los empresarios corufieses?

-Siempre resulta complicado y arries-
gado tratar de dar consejos, sobre todo
en un contexto de crisis como el que
vivimos actualmente. En cualquier
caso, la meta que todos podriamos
imponernos es la de seguir luchando
contra viento y marea por nuestros
objetivos y rastrear las oportunidades
de negocio que se pueden generar en
un momento convulso gque nos esta
obligando a reinventarnos y buscar
nuevos horizontes. En lo que respecta
a la Autoridad Portuaria, tenemos la
mano tendida para todos aquellos que
quieran explorar otros mercados a tra-
vés de la exportacion. El transporte
maritimo es la gran alternativa en este
sentido y nosotros podemos informar y
asesorar a los interesados en dar el
salto internacional o reorientar sus
exportaciones.
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L a ministra de Fomento visita las obras
de laTercera Ronda en Pocomaco

Pastor garantiza su puesta en funcionamiento antes de la primavera de 2014
y promete un acceso desde el poligono industrial al Puerto Exterior

Ana Pastor, en el poligono de Pocomaco

La ministra de Fomento, Ana
Pastor, estuvo el 12 de octubre en el
poligono industrial de Pocomaco
para visitar las obras de la Tercera
Ronda, que avanzan en los alrede-
dores de la glorieta de acceso al
parque empresarial. Acompafada
del alcalde, Carlos Negreira, y del
presidente de la Asociacion de
Empresarios de Pocomaco, Rubén
Ocampo, la responsable del
Gobierno estatal prometié que la
nueva circunvalacion entrara en fun-
cionamiento en el primer trimestre
de 2014. “Va a hacer la vida mas
facil a los corufieses”, explico
Pastor, que también se refirié a las
ventajas que supondra esta nueva
conexion del poligono con la autovia

A6 para los empresarios, asi como
para su utilizacién como via de sali-
da de la ciudad.

La ministra también se compro-
metid con la construccién de un
enlace del poligono de Pocomaco
con el Puerto Exterior, que también
dé servicio al parque empresarial de
Vio. Pastor apuntdé que esta cone-
Xion esta planteada en los planos
y sefiald su importancia para la
actividad empresarial de Punta
Langosteira, aunque reconocio que
aun no existen fondos en las cuen-
tas publicas del afio que viene para
el desarrollo de las obras. No avan-
z0, pues, en qué afio aportara inver-
sion el Gobierno central para que
arranquen los trabajos. Esta obra

habia sido reclamada por el presi-
dente de los empresarios de
Pocomaco, Rubén Ocampo, que
apunto, tras el compromiso de eje-
cucion, que “todas las infraestructu-
ras son fundamentales para el fun-
cionamiento de este poligono”.

Las obras de la Tercera Ronda,
gue avanzan sobre el solar que ocu-
paba la antigua sede de la asocia-
cién y también en el margen izquier-
do de la carretera de Mesoiro, en el
entorno de la glorieta de acceso,
cuentan con 29 millones de presu-
puesto para este afio y 25,8 para el
que viene, el que sera el dltimo ejer-
cicio completo que se dedique a la
ejecucion del vial. La AC-14, nom-
bre técnico de la carretera, conec-
tara el vial que financia la Xunta
—entre Riazor y A Grela- con la auto-
via A6. El tramo aun en obras
comienza en Lonzas, donde las
obras se desarrollan desde hace
meses, y finaliza en A Zapateira,
donde ya esta concluido otro trayec-
to, el que pasa por Culleredo y fina-
liza en el vial de alta capacidad que
conduce a Madrid.

En el encuentro que mantuvo la
ministra con empresarios del poligo-
no de Pocomaco, ésta les expuso
otras inversiones en infraestructuras
gue acometera el Gobierno central
en la ciudad en proximos meses y
que ya estan incluidos en los presu-
puestos del proximo afio 2013.
Pastor destaco la financiacion de la
ampliacion de la pista del aeropuer-
to de Alvedro y la inyeccion econé-
mica en el Puerto Exterior, para
avanzar en la conexién por carrete-
ra y continuar el estudio sobre el
acceso a la darsena a través del
ferrocarril.
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B [ a oficina responde

Obstaculizacion de entrada
y salida a las naves

La continua afluencia de trafico en el poligono, pro-
voca que a diario se estacione en lugares donde se ; GLASSDRIVE l d
obstaculiza la entrada y salida de las empresas, pro- LUNAS PARA | L AUTOMOVIL IR
vocando numerosas molestias e impidiendo la normal 0 SRl Reparacion y sustitucion
fluidez en la actividad empresarial. 3 _— "IILL.{

l ==
Para solucionar este problema que cada vez afecta L|
a mas empresas, se puede sefializar la zona que debe
quedar “libre de vehiculos” (portalones de entrada a las a ———
naves). Para ello, deberd pedir una autorizacion en : ; —
nuestras oficinas, indicando en un plano la zona que )
se quiere pintar.

— —

& NUEVAS CUENTAS DE CORREO ELECTRONICO

DE LA OFICINA DE INFORMACION

mas de contabilidad, facturac
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Realizado el mantenimiento de las
paradas de autobus del poligono

Alo largo del pasado mes de julio
se procedid al mantenimiento de
las siete paradas de autobus ubica-
das en el poligono industrial de
Pocomaco. Todas las instalaciones
fueron pintadas y adecentadas para
que ofrezcan buena imagen y den
un servicio eficaz a los empleados o
visitantes del parque empresarial
gue se trasladan a éste a través de
la red de buses urbanos municipal.
En la entrada del poligono hay tres
paradas, las situadas en la parcela
B-16, frente a Thisa, en la parcela

B-4, frente a Tableros Ocampo, y la
de la A-5 a la altura de Auto Radio.
En direccién salida de Pocomaco
se cuentan cuatro paradas: una a la
altura de la finca C-18, en los alre-
dedores de la Cerveceria O
Sampaio; en la parcela C-15 delan-
te de Supermercados Gadis; en la
C-7, junto a Almacenes Ramon de
Castro y en la C-19, donde se ubica
la Oficina de Informacion.

En estas paradas se puede acce-
der a los autobuses de la linea 21,

gue conecta Juana de Vega con
Novo Mesoiro, con una frecuencia
de 20 minutos los dias laborables.
Los vehiculos de la linea 23, que
une Juana de Vega con la
Urbanizacion Breogan, circulan en
los limites del parque empresarial y
pasan cada hora por la mafiana. La
linea 23-A, entre Puerta Real y la
Urbanizacion Breogan, también cir-
cula con una frecuencia de una
hora, y es otra opcién para despla-
zarse hasta y desde el parque
empresarial de Pocomaco.

JALORIA &

VIAJES VILORIA
ACORUNA

Teléfono

Atencién para empresas

981 126 216
Direccidn

C/ Comandante
Fontanes, 15

Q

CALIDAD TURISTICA

Condiciones especiales para
empresas del Poligono de Pocomaco

Control, gestion, eficacia y ahorro para las empresas.

v’ Atencién personalizada.

v Répel por consumo en vuelos y hoteles.

v~ Organizacién de reuniones, congresos e incentivos.

v Descuentos para empleados en vacacional.

Solicite una visita a nuestro departamento comercial en
comercial@viajesviloria.com
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Las obras de laTercera Ronda obligan a
elevar una linea de alta tension del poligono

Los empresarios piden que se entierre el cableado de todo el parque empresarial

Las obras de la Tercera Ronda
obligaron a Gas Natural-Fenosa a
realizar cambios en una de la torres
de alta tension situada dentro del
poligono de Pocomaco y otra ubica-
da en los alrededores del parque
empresarial. Durante la primera
quincena del mes de octubre, varios
operarios de la compaiiia eléctrica
procedieron a levantar dos nuevas
torres, de mas altura que las que
estaban colocadas hasta el
momento, que, después, fueron
retiradas. La construccion de un
viaducto, dentro del proyecto del
nuevo vial, en la entrada del poligo-
no requiri6 de la elevacién del
cableado, por lo que Gas Natural-
Fenosa retir6 los antiguos postes y
coloc6 unos mas altos en dos pun-
tos cercanos, en los accesos al
poligono: uno cerca de las vias del
tren, donde se ubicaba la anterior

sede de la asociacion de empresa-
rios, y otro en la zona mas cercana
al monte de A Zapateira. Con las
nuevas torres, los cables de alta
tensién no afectaran ni a la linea
ferroviaria ni a la nueva infraestruc-
tura viaria.

Al hilo de estas obras, los empre-
sarios de Pocomaco piden que la
compafila eléctrica comience a
proyectar la desaparicion de este
tipo de torres, lo que mejoraria la
seguridad de las compafiias radica-
das en el parque y beneficiaria las
condiciones medioambientales de
la zona y la estética del poligono.
Una de las posibilidades para elimi-
nar las torres seria el enterramiento
de las lineas, que pasan por varios
puntos del poligono empresarial y
que estan conectadas con hasta
siete torres. Ademas de la modifica-

da por las obras de la Tercera
Ronda, existen otras seis, concen-
tradas entre la entrada del parque
empresarial y la parcela G-1, que
ocupa el establecimiento hostelero
Casa Juana.

La desaparicién de este tipo de
torres ya se desarrollé en el poligo-
no de A Grela, a través de un acuer-
do con la Xunta, el Ayuntamiento y
Gas Natural-Fenosa hace un lus-
tro. El Gobierno municipal realizo la
obra civil, de eliminacion de las
estructuras, y la compafiia eléctrica
asumio el soterramiento en las
calles principales del parque
empresarial. Desde el poligono de
Pocomaco consideran positiva este
tipo de colaboraciones para mejorar
la seguridad, la calidad medioam-
biental y la estética de las zonas
industriales de la ciudad.

Pocomaco quiere contar con tu opinién. En la revista del poligo-
no reservamos un espacio para publicar las cartas que nos ha-
gan llegar los comuneros. Aqui encontraréis el lugar mas apro-
piado para expresar vuestras dudas o sugerencias sobre cual-
quier tema relacionado con el poligono y el @ambito empresarial en
general. Podéis hacernos llegar vuestras cartas a través del co-

Pocomaco te escucha

Llama por teléfono o envia un correo electrénico con la direccion de
e-mail de la empresa a la direccion info@pocomaco.com y te
mantendremos informado de las novedades que afecten al poligono.
El personal de las oficinas, situadas en la parcela C-19 A, esta a dis-
posicion de los comuneros para solucionar cualquier duda o
problema relacionado con las empresas de Pocomaco.

rreo electronico del del parque empresarial: info@pocomaco.com,
haciendo constar que estan dirigidas a la seccion Pocomaco te
escucha; o bien por correo postal a las oficinas del poligono, si-
tuadas en la parcela C-19 A. Debéis hacer constar vuestro nom-
bre y apellidos, ademas del nombre de la empresa. Esperamos
vuestras opiniones.



PROSEGUR
La marca de servicios

de seguridad
mejor valorada de Espana

Consultoria de seguridad

Proteccion Contra Incendios

Ya estamos en tu poligono

Sabemos que ser considerada una de las mejores marcas
espafolas, una de las mas valoradas, es la consecuencia
de muchos afos de trabajo y consistencia, muchos afios
estando siempre al lado de cada cliente. Y si hoy en
Prosegur somos mas de 150.000 profesionales repartidos
por todo el mundo es porque nuestros valores como
marca son compartidos por todos los que han confiado en
nosotros. Hablamos de excelencia, de trabajo en equipo,
de transparencia, proactividad...

*INFORME INTERBRAND “Mejores marcas espafiolas 2011"

Vigilancia Activa

Gestion y automatizacion del efectivo

Telecontrol - Televigilancia

Hablamos de que miles de pequefias y grandes empresas,
miles de instituciones, miles de familias viven mas tranqui-
las gracias a que seamos la compania que mas invierte en
desarrollar los mejores y mas avanzados sistemas de
seguridad. Asi es Prosegur hoy. Una compafiia que ofrece
en todo el mundo soluciones de seguridad integral y que
entiende su liderazgo como un desafio permanente para
ganarse cada dia la confianza de sus clientes.

Somos Prosegur.
£ Qué podemos hacer por ti?

Gestion de cajeros

Proteccion anti-intrusion

Logistica de valores

&

PROSEGUR

981 13 13 01

www.prosegur.es

alicante

PUSFTO O SALICA
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Emilio Dominguez

Gerente de Azulejos Rojas

“La premisa principal de
nuestro negocio es la atencion
personalizada al cliente
que va a reformar su hogar
Y necesita asesoramiento
de un profesional’”

El gerente de Azulejos Rojas, Emilio Dominguez, destaca como la empresa ha mantenido las cifras
de negocios en los ultimos anos gracias a la especializacion en pequenas reformas y rehabilitacion.
Su clientela, explica, opta por disefios intemporales para renovar los barios y valora la atencion
personalizada que ofrece la empresa.

-¢La crisis que sufre la construc-
cion se esta notando en empresas
como la que regenta?

-Evidentemente. La crisis general es
especialmente relevante en el sector
de la construccion, que es en el que
Azulejos Rojas se mueve. En los pri-
meros afios, entre 2008 y 2010, se
notd de una forma modera-

da, pero este Ultimo afio su H E N

incidencia estd siendo
mucho mayor y este Ultimo
trimestre se prevé (ya se
esta haciendo evidente)
gue va a ser especialmente
duro. La subida del IVA en
el mes de septiembre hizo
que las ventas repuntaran un poco en
el mes de agosto y, como consecuen-
cia a ese adelanto de las compras,
estos Ultimos tres meses , ya tradicio-
nalmente con poco movimiento, van a
ser muy dificiles.

-¢La caida en la construcciéon de
nueva vivienda se ha visto compen-
sada, para el sector, con un aumento
de la rehabilitacion o las reformas?

-No. Azulejos Rojas nunca ha basa-
do su negocio en la venta de materia-
les a viviendas de nueva construccién
a grandes empresas constructoras, y

“Nuestros clientes buscan productos que
perduren en el tempo, tanto por su cali-
dad como por su diseiio. Por eso suelen
inclinarse hacia tendencias intemporales”

se ha especializado mas en la rehabi-
litacion y pequefias reformas de profe-
sionales y particulares. Eso nos esta
permitiendo soportar estos momentos
de crisis con menos dificultades que

los que han dirigido su negocio princi-
palmente a obras y contratos de gran
envergadura. Sin embargo, si es cierto
que este otro sector de almacenes de
materiales de construccion, en estos
tltimos afios estan dedicando sus
esfuerzos al sector de la pequefia
reforma, que tradicionalmente era el
nuestro, y no siempre con el
tratamiento que este requie-
re, por lo cual la competencia
ha aumentado y el pastel a
repartir  ha disminuido.
Tampoco ha habido un claro
apoyo por parte de la admi-
nistracion a las rehabilitacio-
nes en forma de ayudas, sub-
venciones... como en otros sectores,
automaviles por ejemplo, que ayudari-
an a dinamizar el sector.

-¢Qué estrategias han desarrollado
para mantener la clientela a pesar
de la situacion econémica?
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-En los Ultimos afios hemos consolida-
do nuestra implantacién en internet y en
las redes sociales. Hemos potenciado la
fidelidad de los clientes habituales con
ventajas adicionales para ellos. Hemos
creado una seccion de outlet para el sec-
tor de publico que busca materiales de
calidad a precios mas competitivos.
También creamos una linea de produc-
tos denominada Linea basica para quien

necesita el producto EEE
mas barato, y otra

tanto por su calidad como por su disefio.
Por eso suelen inclinarse siempre a
unas tendencias intemporales, que no
pasen de moda. Unicamente en las
reformas de locales comerciales 0 en
las que interviene un decorador se tien-
de a productos mas innovadores y a una
estética mas agresiva, y eso puede ocu-
rrir por igual en cualquiera de nuestras
tiendas.

denominada Linea  “E| noligono de Pocomaco nos permite

Joven para ayudar a

los jovenes que disponer de plazas de aparcamiento
accedenasu prime- propias, lo cual es muy importante

ra vivienda a refor-
marla con unos des-
cuentos especiales
para ellos. Y por supuesto seguimos
teniendo como premisa principal de
nuestro negocio la atencion personaliza-
da al cliente que va a reformar su hogar
y necesita el asesoramiento de un
profesional sobre materiales, produc-
tos... cuestiones que normalmente des-
conoce.

-¢Cuales son las tendencias en ceréa-
mica, bafios y muebles que veremos en
las viviendas nuevas?

-En los Ultimos certamenes del sector
los fabricantes estan siendo muy sobrios
a la hora de lanzar nuevos disefios o
nuevos productos dada la situacion
del mercado. Aun asi, la tendencia en
cerdmica parece que se decanta por
piezas de formato grande con tonos
y texturas naturales vy la aplicacion cada
vez a mayor escala de la impresion digi-
tal para hacer decoraciones de gran
formato con aspecto fotografico, incluso
personalizado. En sanitarios y muebles
de bafio piezas cada vez mas compactas
para adecuarse a los bafios cada vez
mas pequefios de las viviendas actua-
les. Elementos como el bidé tiene dificil
su colocacion y la bafiera (salvo grandes
bafios) tiende a desaparecer y es susti-
tuida por platos de ducha de gran
tamario.

-Azulejos Rojas tiene también tien-
das en otros puntos de Galicia como
Ferrol y Carballo, ¢se vende lo mismo
en todas las tiendas o los gustos vari-
an segln la zona?

-En general, la reforma de una vivien-
da no se realiza todos los dias y, por
tanto, nuestros clientes suelen buscar
productos que perduren en el tiempo,

para los profesionales del sector”

-Tras tantos afios ubicados en el poli-
gono de POCOMACO, ;qué les sigue
aportando este parque empresarial?

-POCOMACO sigue siendo una referen-
cia en cuanto a poligono comercial bien
situado y facilmente accesible para
nuestros clientes. Nos permite disponer
de plazas de aparcamiento propias, lo
cual es muy importante para los profe-
sionales del sector, y unir nuestros alma-
cenes con nuestra exposicion en un
mismo lugar.

-¢,En qué afio naci6 la empresa y qué
destacaria de su evolucion a lo largo de
los afios?

-Fue fundada en el afio 1978. En su
origen fue una empresa familiar destina-
da a suministrar azulejo econémico a
obras. Progresivamente fue introducien-
do nuevos productos como sanitarios,
muebles de bafio, griferias, inaugurando
nuevas tiendas, desde la primera en la
avenida de Navarra, a las posteriores de
POCOMACO, Ferrol y Carballo, y especia-
lizdndose en la atencion al particulary a
la pequena reforma.

-¢,Qué aporta Azulejos Rojas con res-
pecto a otras de su sector en la comar-
ca de A Coruiia?

-Experiencia de 35 afios en atender a
las necesidades de nuestros clientes en
sus pequefias reformas; relacion directa
por tradicion familiar con el sector cera-
mico de Castellén donde estan implan-
tadas el 95% de las fabricas del sector;
exposiciones amplias y de facil acceso
donde poder ver y tocar los productos y
un stock permanente de material basico
en nuestro almacén.

LA AGENCIA DE VIAIES VILORIA
OFRECE DESCUENTOS A LOS

EMPRESARIOS DE POCOMACO

La Asociacion de Empresarios
de Pocomaco firmé el 18 de
octubre un convenio con la
agencia de viajes Viloria, a tra-
vés del cual la empresa, ubica-
da en el nimero 15 de la calle
Comandante Fontanes, ofrece-
ra descuentos a las compafiias
ubicadas en el poligono. El
documento incluye rebajas por
volumen de contratacion de
servicios, descuentos directos
en viajes, tanto a los emplea-
dos de las empresas de
Pocomaco como a sus familia-
res, asi como financiacién gra-
tuita de los servicios que presta
Viloria durante seis meses.
Este acuerdo ofrece a las com-
pafilas radicadas en el parque
industrial la posibilidad de via-
jar, tanto por negocios como
por placer, a mejores precios.
Ademas de la oficina, Viloria
ofrece la posibilidad de contac-
to telefénico en el nimero 981
126 216 o a través del correo
Icg@viajesviloria.com

CUARENTA DONACIONES DE
SANGRE EN LA ULTIMA
CAMPARNA DEL CENTRO DE
TRANSFUSION DE GALICIA
EN EL POLIGONO

El Centro de Transfusion de

Galicia acudio los dias 24 y 25
de septiembre al poligono para
desarrollar una nueva campafia
de donacion de sangre, la
segunda que se lleva a cabo en
el afo en el recinto. Los empre-
sarios realizaron 40 donaciones
entre los dos dias, 11 a lo largo
de la primera jornada y 29 en la
segunda. Con esta aportacion
de sangre, segun el organismo
dependiente de la Conselleria
de Sanidade, se pudieron reali-
zar 20 intervenciones quirlrgi-
cas, transfundir plaquetas a 8
enfermos de cancer o leucemia,
obtener 10 litros de plasma utili-
zable en quemados graves o
enfermedades crénicas o llevar
a cabo un trasplante de higado.
El Centro de Transfusion orga-
niza este tipo de campafas en
Pocomaco desde el afio 1996,
obteniendo, en total, 1.930
donaciones.
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VISITAS

INSTITUCIONALES

El presidente del poligono de Pocomaco, Rubén Ocampo, asistié en junio
al acto de presentacion de la ‘Agenda Digital Corufia’, un proyecto de
nuevas tecnologias dentro del plan Corufia Futura y que se concreta en
la actuacién Smart Corufia, con una inversion de 11 millones de euros. La
cita, en el centro sociocultural Agora, reunié a un centenar de profesio-
nales y empresarios relacionados con la tecnologia.

El acto de entrega del premio
Liderazgo Empresarial, que
concede la Confederacion de
Empresarios de A Corufia,
contd, el pasado mes de
junio, con la presencia de
representantes del poligono
de Pocomaco. El lider del
grupo empresarial Castrosua,
José Castro Suarez, recibio
el galardén, que va por su sexta edicién, de manos del presidente de la
Xunta, Alberto Nufiez Feij6éo, en un acto celebrado en el hotel Finisterre.

La sede de la Confederacion
de Empresarios de A Corufia
(CEC) fue escenario de dos
encuentros a los que acudie-
ron miembros de la junta
directiva del poligono de
Pocomaco en septiembre y
octubre. Ademas del Consejo
de Presidentes de la entidad,
también se celebr6 un
encuentro empresarial sobre la construccion del Puerto Exterior en Punta
Langosteira, que se centré en las oportunidades de negocio que ofrece
la nueva darsena.

Rubén Ocampo, y el técnico del poligono, Rodrigo Garcia, asistieron el
pasado 2 de octubre a la presentacién del Plan General de Ordenacion
Municipal (PGOM) de A Corufia en la Camara de Comercio. El alcalde de
la ciudad, Carlos Negreira, y el concejal de Urbanismo, Martin Fernandez
Prado, explicaron las novedades del documento, que fue aprobado el
pasado mes de agosto por el pleno, tras introducir modificaciones con
respecto al anterior documento, y que esta pendiente del visto bueno
definitivo de la Xunta.

El inspector delegado de participacion ciudadana de la comisaria coru-
flesa de la Policia Nacional, Raul Chas, mantuvo una entrevista con el
presidente del poligono de Pocomaco, Rubén Ocampo, el pasado 17 de
septiembre, con motivo de su nuevo nombramiento. La seguridad del par-
que empresarial fue uno de los temas que trataron en el encuentro.
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El Ayuntamiento promete un nuevo vial para
descongestionar la entrada al poligono

El concejal de Urbanismo, Martin
Fernandez Prado, expuso, durante su
reunion con el presidente del poligono
de Pocomaco, Rubén Ocampo, el
pasado 7 de agosto, la intencion del
Concello de dotar al entorno del par-
gue empresarial de un nuevo vial que
descongestione la glorieta de entrada.

Las retenciones que se producen
en este punto son constantes, provo-
cadas por el trafico del poligono y los
vehiculos de residentes en Novo
Mesoiro o Feans. Ambos flujos se
unen en esta glorieta, por lo que el edil
propone un nuevo vial, que partiria de
la carretera de Pocomaco, antes de la
glorieta, y discurriria de manera para-
lela al vial principal del poligono, a tra-
vés de Mesoiro. Este enlace conclui-
ria en la rotonda de acceso al barrio

de Novo Mesoiro, con lo que los veci-
nos utilizarian esta nueva ruta, alivian-
do la circulacion en la entrada al par-
que empresarial. También supondria
una nueva via de acceso para Vio,
con lo que los vehiculos que quisieran
acceder a él, evitarian el paso por
Pocomaco. Esta actuacion no cuenta,
en los presupuestos del afio que
viene, con financiacion y, desde el
Ayuntamiento, tampoco se ofrecieron
fechas para su puesta en marcha.

El motivo del encuentro de
Fernandez Prado con Ocampo y otros
representantes de la junta directiva era
la exposicion de las novedades del
Plan General de Ordenacion Municipal
(PGOM), aprobado el pasado mes de
agosto por el pleno, aunque también
se trataron otros temas, como el nuevo

enlace a Novo Mesoiro y Vio. El 31 de
julio, y con motivo de la renovacion de
cargos de la junta directiva, fue el alcal-
de, Carlos Negreira, el que se entre-
visto con el presidente de Pocomaco.

El Concello ampliara la carretera entre
Matogrande y Pocomaco en dos carriles

La ultima reunién de la Junta Local
de Seguridad, de la que forman parte
el Ayuntamiento, la Delegacion del
Gobierno y mandos de los distintos
cuerpos de seguridad, decidi6 aco-
meter la ampliacion del acceso a
Pocomaco desde Matogrande en dos
carriles. El Gobierno local asumira
esta obra a la altura del edificio Proa
y el hotel AC, en la incorporacién
desde la avenida de Alfonso Molina,
donde los vehiculos que pretendan
dirigirse al poligono industrial dispon-
dran de un carril més.

De esta manera, se pretenden evi-
tar los atascos que, a hora punta,
suelen registrarse en ese punto.
Ademas, los automdviles proceden-
tes de Lavedra tendran prioridad para
incorporarse a la carretera de acceso
al parque empresarial, por lo que
los conductores que salgan de

Matogrande a través de esta glorieta
tendran que cederles el paso. Ambas
medidas, explicaron desde el
Ayuntamiento el pasado 16 de octu-
bre —fecha del encuentro de la Junta
Local de Seguridad-, buscan la agili-
dad en el trafico de Alfonso Molina y
también en la llegada a Pocomaco,
donde hace afios ya se ampliaron los
carriles de acceso. El presidente de la
asociacion de empresarios, Rubén
Ocampo, califica la actuacion de
“intento de mejora”, aunque conside-
ra que la verdadera solucién para el
tréfico del parque empresarial sera la
apertura de la Tercera Ronda, previs-
ta para 2014.

Para ejecutar la ampliacion de carri-
les, el Gobierno municipal retirara los
vehiculos que, en la actualidad, apar-
can en los margenes del acceso. A los
automdviles estacionados en esta

zona se les notificara la prohibicion de
volver a aparcar durante dos sema-
nas, para después pasar a multar a los
infractores. Se realizar4, mas tarde, el
pintado de las marcas viales y la colo-
cacion de nuevas sefiales verticales.
Por ahora no hay fechas para que
estas modificaciones entren en vigor.

El  concejal de  Seguridad
Ciudadana, Julio Flores, avanz6 que,
para agilizar el trafico ain mas, una
patrulla de la Policia Local se despla-
zara, junto con una grda municipal, a
este punto de la red viaria corufiesa
en las horas punta para dirigir el trafi-
co y para atender cualquier siniestro
gue pudiera registrarse. “El objetivo
es facilitar la fluidez del tréfico a los
vehiculos que toman ese desvio y
evitar las retenciones que, en ocasio-
nes, llegan hasta Alfonso Molina”,
explico el edil.
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Carlos Manuel Ferreiro, empresario del poligono, viajero y escritor, nos relata en esta
entrega un apasionante viaje por Rusia, mezcla de religion, cultura y escenas inolvidables

Era el dia de Nosequé, patrona local.
Me encontraba a poco menos de cien
kilbmetros de la antigua sede de la
Lubianka en Mockba (Moscu), en la
cuna y centro litirgico de la Iglesia
ortodoxa rusa. Entre los muros de
Sergiyevo Posadsky (Serguiev Posad)
se hallan las catedrales de la Trinidad y
Uspenski, la antigua residencia de los
zares, la academia religiosa de Moscu,
el antiguo hospital y las iglesias de
Zosima, Savvaty y Dujovskaya.

Un grupo de monjes grefiudos con
amplias barbas y expresion hosca,
entraban en una de las catedrales
seguidos de algunos novicios y se
situaban frente a un gran libro de sal-
mos. Iniciaron unos prodigiosos canti-
cos de graves voces en una melodia
polifénica que envolvian la catedral con
su célida sencillez.

Todo el esplendor de la liturgia orto-
doxa se mostraba en el interior. La
penumbra inicial de la basilica se trans-
formaba en un candelero en la zona
del presbiterio, con su iconostasio
constelado de angeles, iconos y porta-
lamparas chapados en oro; las tinicas
remachadas de oro y plata eran como
espejos que multiplicaban la luz de
centenares de velas y las aparatosas
joyas sacras de la Iglesia Oriental, los

pedruscos de amatista, rubi y aguama-
rina relucian en pectorales, baculos,
tiaras y anillos. Los incensarios brilla-
ban mientras los bailaban acompasa-
damente llenando el ambiente de una
nube perfumada y las voces de bajos y
baritonos de los popes iban desgra-
nando los versiculos con la lenta
cadencia del canto bizantino. Parte del
capitulo ortodoxo coreaba la salmodia
sentado en sitiales dorados mientras
los celebrantes entraban y salian del
iconostasio en su vaivén canonico.

Las mujeres iban ataviadas con ves-
tidos largos y pafiuelos en la cabeza,
no al estilo islamico, sino al de Asia
Central, mas como un complemento
gue como una obligacién. Quietas,
cambiando el peso de un pie a otro
mientras rezaban, o caminando junto a
las paredes para encender un cirio.
Otras se inclinaban de medio cuerpo al
tiempo que alzaban sus voces trému-
las y hastiadas: Kyrie eleison. Erguidas
de nuevo se santiguaban repetidas
veces, como si nada pudiera purificar-
las: jSlava Bogu! (Gloria a Dios).

Fui consciente de lo que ignoraba
sobre los cristianos orientales: ortodo-
X0S rusos, ortodoxos griegos, cristia-
nos sirios, armenios... No sabia nada
de ninguno de ellos.

Camino de vuelta hacia MoscU, vis-
lumbré un mundo agricola, llanisimo,
punteado por casas unifamiliares de
madera y algunas iglesias con sus
cupulas en forma de cebolla, prados
verdes y arboles a veces frondosos y a
veces deshojados.

MoscU, la ciudad de las cupulas
doradas, como dicen los poetas esla-
vos. Moscu, doscientas noventa y
cinco iglesias de cupulas de domos
verdes rematados por cruces de plata
y mil quinientos palacios, torres, cam-
panarios... Moscu, amplia y espaciosa.
Precisamente esta espaciosidad suya
es uno de los rasgos mas destacados
de la ciudad.

MoscU, quintaesencia del capitalis-
mo sucumbe al contagio de occidente:
los vehiculos alemanes, los quesos
holandeses, los perfumes franceses.
La invasion occidental es imparable.
Las mercancias del oeste desbancan a
los productos nacionales con su disefio
ex-comunista.

El rio Moscova defiende parte del
recinto amurallado del Kremlin. Situado
sobre una colina y rodeado por un
muro de ladrillo y piedra, alberga un
conjunto de edificaciones medievales y
contemporaneas de diferentes alturas
gue coronan el poderoso muro en cuyo
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interior se albergan diversos edificios
gubernamentales y religiosos. Varios
soldados con pinta de agropecuarios y
mil kilos de musculos vigilan la entrada
de los turistas. Los de Toyota,
Mitsubishi, sushis y sashimis, esperan
ordenadamente en su fila particular.
Las explicaciones de su guia las escu-
chan por auriculares inalambricos de
Ultima tecnologia. Los que no llevamos
guia, nos adentramos en el recinto.
Perezosamente fui visitando la catedral
de la Asuncién, la del Arcangel San
Miguel, la de la Anunciacion, el
Pantedén de los zares, el museo de la
armada y, en fin, todo lo que te dicen
que hay que visitar. Encima de mi bro-
taban cupulas en azul y verde espina-
ca empolvadas de estrellas doradas,
cuyas linternas florecian en un enjam-
bre de bévedas secun-
darias y cruces afiligra-
nadas. Alguna de las
catedrales me ofrecio
un interior que me con-
movidé a pesar de su
ornamentacion recar-
gadisima.

En el exterior, borde-
ando los muros, se
sitia la Plaza Roja.
Aqui, entre otros edifi-
cios, destaca la cate-
dral de San Basilio.

mados, ofrecen excelentes vinos y
viandas de cocina internacional fre-
cuentados por los nuevos ricos Y turis-
tas adinerados.

Un surtido impresionante de sombre-
ros y gorros, tanto en formas como en
materiales, junto a ostentosos abrigos
de pieles, se concentran en los hoteles
de lujo cercanos a la avenida
Tverskaya. Mujeres bellisimas, de pier-
nas largas, pémulos perfectos y mirada
azulisima, a menudo vestidas con fal-
das cortas y tacones de aguja, com-
parten Beluga Deluxe en salones de
lujo con burgueses empobrecidos,
miserables enriquecidos, seres respe-
tables convertidos en canallas o autén-
ticos canallas disfrazados de sefiores.
Desconozco si los asuntos que tratan
son limpios o necesitan pasar por la

La arquitectura de San Petersburgo
es tema para un relato aparte. Pueden
contemplarse muchas épocas Yy
muchos estilos: desde moscovitas e
iglesias ortodoxas medievales recons-
truidas hasta el realismo socialista
pasando por el barroco, el neoclasico y
el modernismo. Las calles del viejo
Petersburgo invitan a paseos sin fin.
Albergan tantas obras maestras de
arquitectura, tantos canales, rincones
y recovecos...

La calle Nevski atraviesa el viejo San
Petersburgo de este a oeste. A medida
que se aproxima al rio Neva, las edifi-
caciones que lo bordean se hacen mas
grandes y mas ricas. La arquitectura,
cada vez mas solemne y monumental,
anuncia que nos acercamos a un lugar
de una impor-
tancia méxima:
la Plaza del
Palacio. A lo
largo del ala
izquierda de la
plaza se extien-
de, verde, azul
zafiro y blanco,
adornado con
rebuscados
encajes, cala-
dos y pilares, el
impresionante
volumen  del

Dicen que, una vez concluida ia
obra, Ivan el Terrible, el zar que la
mandd construir, ordend sacarle los
ojos al arquitecto para que nunca
pudiera hacer otra iglesia tan bella. La
historia de este pais es siempre tan
sangrienta...

La capital de la antigua URSS, ahora
s6lo capital de Rusia, exhibe vallas
publicitarias de Nokia o Coca-cola en
vez de las de Lenin o Marx de supues-
tamente antafio; padece monstruosos
atascos de Porsche o BMW en vez de
los destartalados Moskvich o Lada.
Hoy parece que Rusia le da la espalda
a su pasado. A finales de 1989 las
campanas del comunismo empezaron
a tocar a muerte. Los comisarios del
GULAG se habian jubilado, hacia tiem-
po, con medallas y pensiones. Quedan
muestras en tiendas y bares de venta-
nas mugrientas con barras de zinc,
donde sirven comida barata propia de
la era comunista. Frente a estos, otros
construidos con marmol y metales cro-

lavanderia. En este extenso pais
donde en una época pasada habian
vivido cien pueblos en concordia ahora
han surgido cien mafias: rusas, cauca-
sicas, asiaticas... Operan en el pais
entero, en una ciudad, en un barrio, en
una calle.

El sol realzaba los colores de una
antigua ciudad cuya belleza la hace
inigualable: San Petersburgo. Existen
ciudades que elevan el nivel de adre-
nalina en mis venas y enturbian mi
mirada, existen ciudades que no nece-
sitan del mas leve maquillaje para ilu-
minarlas, que a pesar de su gran tama-
flo no sirven para escabullirse o escon-
derse entre la multitud, sino para cami-
nar, para pasear por ellas y observar al
publico de esa urbe: gente fornida de
pémulos altos y pulidos, hombres de
pelo a cepillo y mujeres esbeltas de
belleza lituana, de curvas perfectas
gue causan estrago entre la poblacién
masculina.

Palacio de Invierno
de los Zares convertido hoy en el
museo Ermitage. Los grandes duques
y sus edecanes de servicio, los cham-
belanes, los oficiales de palacio, escol-
tas de georgianos y cosacos espléndi-
damente vestidos con sus uniformes
brillantes del Caucaso, los largos vesti-
dos de las damas de la corte escalona-
dos en encajes, habran lucido su
aspecto engalanado bajo la luz de las
lamparas de arafia que duplican la
reverberacion de los espejos de los
amplios salones. Polcas, mazurcas y
valses, escogidos entre los mejores del
repertorio, habran sido bailados al atar-
decer mientras el sol del norte matiza-
ba los colores sin emborracharlos con
la brutal luminosidad del sur.

Y el Zar sentencio: byt po semou,
que significa: que asi sea.

Carlos Ferreiro Sanchez
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asesoria

El dia 1 de septiembre entr en vigor la modi-
ficacién del tipo general y del tipo reducido del
I.V.A., aprobado por el Real Decreto-ley
20/2012 de 13 de julio de medidas para garan-
tizar la estabilidad presupuestaria y de fomento
de la competitividad, de forma que el tipo gene-
ral se eleva del 18 al 21% y el tipo reducido del
8 al 10%.

De acuerdo con el articulo 75.1 de la Ley
37/1992 de 28 de diciembre, del I.V.A., el tipo
aplicable en cada operacion es el vigente en el
momento del devengo. Por tanto, las operacio-
nes devengadas a partir de la fecha de entrada
en vigor de los nuevos tipos del impuesto, 1 de
septiembre, determinaran la aplicacion de los
nuevos tipos.

Vamos a recoger la nota publicada por la
Agencia Tributaria sobre diversas cuestiones
planteadas ante el cambio de tipo impositivo:

1. Expedicioén de la factura en fecha dis-
tinta al devengo:

El tipo aplicable es independiente de la fecha
de expedicion de la factura, de tal forma que,
cuando la fecha en la que se realizan las ope-
raciones (devengo) o aquella en la que se haya
recibido el pago anticipado sea diferente de la
fecha de expedicion, prevaleceran las prime-
ras, aunque haciendo constar ambas fechas en
la factura.

2. Pagos anticipados anteriores a
01.09.2012.

Se aplica el tipo vigente en el momento del
abono efectivo del pago anticipado, sin que
deba ser objeto de rectificacion alguna cuando

fiscal

José Luis Martinez Villar

eL CAIMMBIO del
tipo de LVA.

la operacion a que corresponde se realice a
partir del 01.09.2012.

3. Operaciones de tracto sucesivo (arren-
damientos, suministros de luz, teléfono —
art. 75.Uno.7° de la Ley 37/1992).

Se aplica el tipo impositivo vigente en el
momento que sea exigible la contraprestacion
(ejemplo: recibo de suministro de Luz del perio-
do 15.08 a 15.09, estando pactado que el reci-
bo se gire el 15.09. El devengo se produce el
15 de septiembre, por lo que se aplica a todo el
suministro el tipo del 21%).

Si las cuotas de abono fijas se facturan anti-
cipadamente junto al importe del consumo exi-
gible con posterioridad a la prestacion del servi-
cio, en cada momento se repercutira el IVA en
funcion de la fecha en que sea exigible el total
de la contraprestacion (C.V. DGT V1056.10 de
19.05.2010).

4. Descuentos posteriores a la realizacion
de la operacion. Correccion de errores.

Los descuentos posteriores a la realizacion
de la operacion llevan aparejadas una modifi-
cacion de la base imponible y la expedicion de
una factura rectificativa. Se aplicara el tipo
impositivo vigente en el momento del devengo
de la operacion u operaciones a que se refiere.

* Si el descuento resulta de una devolucion
de mercancias o cualquier otra circunstancia
gue da lugar a una modificacion de la base
imponible, se aplica el criterio sefialado.

* Si el descuento deriva del volumen de ven-
tas (rappel) de un determinado periodo, que
puede comprender operaciones al 18% vy al
21%, se modificara la base imponible y la
correspondiente cuota del I.V.A. teniendo en

cuenta esta circunstancia, es decir, se rectifica-
ra considerando la parte del afio a que corres-
pondan las operaciones que dan lugar al des-
cuento, aplicando a cada periodo el tipo que
estuviera vigente.

» Debemos destacar que, en general, cual-
quier rectificacion en una factura debida a un
error, se efectuara aplicando el mismo tipo
impositivo de la factura que es objeto de rectifi-
cacion (Consulta DGT V0644-10 de 8.04.2010)

5. Operaciones con Entes Publicos.

Seguln la normativa vigente, en las propues-
tas economicas realizadas a los Entes Publicos
se entendera incluido el IVA, de tal forma que
en los pliegos de contratacion administrativa se
hara la salvedad de que las ofertas compren-
den el precio de la contrata y el impuesto.

No obstante, el tipo que debera aplicarse
sera aquel que esté vigente en el momento del
devengo de las operaciones, con independen-
cia de cudl hubiese sido el tipo impositivo que
se tuvo en cuenta al formular la correspondien-
te oferta.

Si el contrato celebrado con el Ente Pdblico
consiste en la ejecucion de una obra cuyo pago
se efectlia mediante certificaciones de obra,
caben las siguientes variantes:

* Si la obra esta terminada: se aplica el tipo
de gravamen correspondiente a la fecha de
entrega y recepcion de obra.

* Si la obra no esta terminada: se aplica el
tipo de gravamen de la fecha en que se cobre
efectivamente la certificacion, teniendo en
cuenta que la fecha de la certificacion no da
lugar a devengo a efectos del IVA hasta que se
cobra, debiendo expedirse la factura con oca-
sion del pago anticipado.
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Después de multiples reuniones con
representantes del Ayuntamiento, se
llegd a un convenio de colaboracion
enmarcado dentro de la Agenda 21
Local, en él se recoge la gestion de la
recogida de residuos del poligono de
Pocomaco.

Hace afos, los servicios municipales
recogian todos los contenedores de las
distintas naves, dentro de ellos habia de
todo, desde restos organicos hasta pintu-
ras (esto esta comprobado por los técni-
cos del Ayuntamiento). Una vez aprobado
el convenio se situaron contenedores de
800 litros de “color amarillo” en 80 puntos
del poligono, en los que se deposita lo
que podemos denominar “barreduras”
de cada una de las 440 empresas.
Estos residuos son recogidos en horario
nocturno.

La recogida de fracciones organicas se
realiza en contenedores de “color verde”
gue el ayuntamiento entrega a las empre-
sas que lo soliciten a través de la oficina
de informacién del poligono (restauran-
tes, congelados de pescado, etc...) reco-
giéndose igual que el anterior en horario
nocturno.

Ademés de las anteriores se realiza
una tercera recogida activa de papel, car-
tén y plastico puerta a puerta, ejecutan-
dose entre las 9:00 y 14:00 horas los mar-
tes, jueves y viernes.

Respecto a estos materiales, tengo

Rodrigo Garcia Gonzalez

que indicar que en otros poligonos de
ayuntamientos cercanos el servicio supo-
ne un costo de 30 € mes a cada empre-
sa, mientras que en Pocomaco el servicio
es gratis.

Ultimamente estan surgiendo recogi-
das ilegales que se realizan antes de que
lo hagan los servicios municipales. El ser-
vicio de vigilancia esta tomando las medi-
das oportunas que fundamentalmente
consisten en evitar que carguen el mate-
rial y dar conocimiento a la policia local,
(seguin nos indico el departamento muni-
cipal de medioambiente) esto siempre
que la persona que efectia la recogida no
sea “gestor autorizado” y no cuente con la
autorizacion de la empresa.

A veces, Nos encontramos con perso-
nas que se dedican a este trabajo y no
son gestores autorizados, pero que tie-
nen el permiso de las empresas. En estos
casos no podemos intervenir, solo alertar-
las de que pueden ser sancionadas por el
Ayuntamiento.

Seria conveniente que aquellas empre-
sas que entregan sus residuos a un ges-
tor autorizado y no utilicen el servicio
municipal, lo pongan en conocimiento de
la oficina de informacion del poligono, de
esta forma el servicio de vigilancia puede
actuar sin problemas.

Ademas de todos estos servicios, con-
tamos con un punto de aportacion en el
poligono, situado en la zona posterior de

KECOGIDA de FesiIdUOS
en El POLIGONO

la parcela D-36 (subida a Nuevo
Mesoiro). En él se puede depositar
poliespan, papel, cartén, residuos de
madera y plasticos.

El Ayuntamiento realiza también una
recogida programada de muebles y
enseres fuera de uso a final de cada
mes. Para ello deben ponerse en contac-
to con la oficina de informacion para
fijar el dia. Estos residuos se depositaran
en la fachada de la nave para su
recogida.

Los demas residuos peligrosos y deri-
vados de procesos industriales deberan
gestionarse por cada empresa.

Hay numerosas empresas en el poligo-
no que cuentan con contenedores pro-
pios, sobre todo las dedicadas a almace-
namiento de maderas, se recomienda
gue coloquen avisos prohibiendo subirse
a los mismos. En numerosas ocasiones
se ha llamado la atencion a personas
gue se suben a los contenedores y arro-
jan materiales a la calzada para después
llevarselos, hay que tener en cuenta
que si una de estas personas tiene
un accidente puede suponer un grave
problema para la empresa.

Espero, sigan las recomendaciones
con el fin de conseguir una gestion eficaz
de residuos lo mas econémica posible y
facilitar el trabajo al servicio de vigilancia
para que sepa a qué atenerse en cada
situacion.
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Esta figura juridica ha sido objeto
de debate y analisis desde su prime-
ra formulacion en el articulo 81 de la
Ley de Sociedades Anonimas de
1951, y pese a las criticas que se ver-
tieron sobre aquella norma, las suce-
sivas reformas del texto de socieda-
des andnimas de 1989, de la intro-
duccién de la Ley de Transparencia o
de la Ley Concursal, hasta su Ultima
regulacion a través del Real Decreto
Legislativo 1/2010, de 2 de julio, por
el que se aprueba el texto refundido
de la Ley de Sociedades de Capital,
han dejado inalterada la redaccion
primigenia del precepto. Es probable
gue esta inalterabilidad haya supues-
to que en la préactica, esta accion
tenga un caracter residual, por un
lado, porque algun sector doctrinal
opina que es solo utilizable en defec-
to de accion social, y por otro, porque
en la actualidad, la mayoria de los
supuestos de responsabilidad a los
administradores lo son por insolven-
cia de la sociedad, y tras la reforma
legal, se canalizan a través del arti-
culo 367 de la Ley de Sociedades de
Capital (anterior articulo 262.5 de la
derogada Ley de Sociedades
Andénimas), en cuanto que dicha res-
ponsabilidad deriva del incumplimien-
to de las obligaciones sociales.

De la lectura del articulo 241 de la
vigente Ley de Sociedades de Capital

legal

(anterior articulo 135 LSA) se intuyen
los presupuestos que deben concurrir
para el ejercicio de la accion indivi-
dual:

* Un dafio directo a los socios o a
los terceros.

* Que ese acto sea realizado por
los administradores en el ejercicio de
Su cargo.

* Que sea un acto ilicito o antijuridico.

» Que exista una relacién de causa-
lidad entre el acto lesivo y el dafio
causado.

“Si alguien contrata con
una sociedad, del cumpli-
miento del contrato debe-
ria responder la sociedad
y no el administrador”

Esta ha sido la interpretacién doc-
trinal mayoritaria del articulo 135
LSA, y la que sigue prevaleciendo,
sin embargo, algunos autores han
considerado que esta manera de
entender el precepto supondria esta-
blecer una regla exorbitante al
menos, frente a los dafios causados
por el administrador en el patrimonio
de los acreedores contractuales de
las sociedades, es decir, si alguien

“

Ramon Solérzano Saenz de Cenzano

Licenciado en Derecho
www.solorzanoabogados.com

accioN b RESPONSABILIDAD

CONTRA LOS ADMINISTRADORES
DE SOCIEDADES DE carITAL

contrata con una sociedad, del cum-
plimiento del contrato deberia res-
ponder la sociedad y no el adminis-
trador, incluso aunque los dafios se
deban a su conducta personal, por lo
tanto, al derivar la responsabilidad al
administrador por la via del articulo
135 LSA, estariamos ante un deber
de indemnizar dafios a una persona
que, de conformidad con las normas
generales, no debe indemnizar. Estos
autores sostienen que la norma que
contiene el articulo 135 LSA (actual,
241 LSC) no es una norma excepcio-
nal, sino declarativa. Lo cierto es que
lejos de esta interpretacion doctrinal,
la jurisprudencia ha admitido ciertas
conductas del administrador como
causa de responsabilidad, basadas
en el dafio directo que frente a terce-
ros o socios ha provocado la actua-
cion no diligente de los administrado-
res, entre otras, no llevar ningdn tipo
de contabilidad, ni formular balances,
no convocar ninguna junta de accio-
nistas, hacer desaparecer de hecho
la sociedad, o realizar cambios de
administrador o del domicilio social,
sin dejar constancia en el Registro
Mercantil, o incluso no disolver ni
liquidar la sociedad conforme a dere-
cho, incrementar las deudas de la
sociedad sin acudir al proceso liqui-
datorio, asumir deudas a sabiendas
de una situacion de insolvencia, etc.
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'GALICIA

SERVICIOS CENTRALES

ARTEIXO

Pol. Sabon

Av. de la Prensa 55
T.981 138 000

A CORUNA
Division Calefaccion
Pol. POCOMACO
Parc. C-8/M-2
T.981 173 000

Www.dielectroindustrial.es

A CORUNA
Divisién Electricidad
Pol. A Grela
Severo Ochoa 17
T.981 173200

A CORUNA
Division Industrial
Pol. Sabdn

Av. de la Prensa 55
T. 902 922 500

FERROL

Pol. A Gandara
Avda. del Mar 142
T.981 310572

SANTIAGO
Pol. El Tambre
Isaac Peral 31
T. 981 588 400

LUGO
Pol. O Ceao
Arlesans 22
T 982 209 495

MONFORTE
Reboredo 137
T. 982 411 010

LALIN

Pol. Ind. Lalin 2000
Parc. A-16

T. 886 787 030

VIGO

VIGO

Division Calefaccion
Av. de Madrid
T.986 493 113

VILAGARCIA

Pol Trabanca - Badéa
Parcelas 30-31

T. 986 506 801

PONTEVEDRA
Avda. Montecelo sin
Subida a Mourente
T. 986 850 585

ISO 9001: 000

O BARCO
Conde Fenosa 59
T. 988 347 040

BURELA
Arcadio Pardifias 271
T. 982 585 661

OURENSE

Pol. Os Coifias.

Zona ind. El Veintiuno
T. 988 373 600

CASTILLA

Y LEON
PONFERRADA
Avda. América 86

(esq. Uruguay y Brasil)
T. 987 409 500

ASTURIAS
OVIEDO

Pol. Espiritu Santo
Irtanda 21

T. 985 985 995

LEVANTE
MASSANASSA

Pol. Ind. Massanassa
Cami del Fus 18
Massanassa (Valenca)
T. 961 252 627

MADRID
LEGANES

Pol Butargue,

C/ Eduardo Torroja 27
T. 912 957 100



